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E-Mobility - schon heute umsetzbar

Das Beispiel der Modellregion Salzburg
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Agenda 

Gründe für Markteintritt EVU

Positionierungsoptionen

Erfolgsgeschichte Salzburg
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Elektromobilität ist DER Differenzierungsfaktor des Energieversorgers von Morgen

Gründe für Einstieg Energieversorger

Quelle: The Advisory House

Sicherung 
Stammgeschäft

InnovationWachstumWachstum

Reputation

Elektromobilität
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„Mobilitäts-
dienstleister“

3

Insbesondere Energieversorger können sich unterschiedlich positionieren 

BetriebEntwicklung Verkauf After Sales

Fahrzeug

Tankstellen-
Infrastruktur

Strom als 
Treibstoff

Quelle: The Advisory House

Bau
(Infrastruktur)Produktion

„Energielieferant“
(z.B. EDF)

„Tankstellen-
Betreiber“

(z.B. BP, Eon)

„Fuhrpark-
Betreiber“
(z.B. Sixt)

„System-Mobilitätsanbieter” (z.B. Better Place)

„Fuhrpark- & 
Infrastruktur-

Betreiber“
(noch nicht existent) 

„Infrastruktur Provider“
(z.B. Siemens)

„Lokaler 
Servicepartner“

(z.B. ABB)

Schematisch
Nur zur Illustration

Positionierungsoptionen / Geschäftsmodelle Elektromobilität

„Batteriehersteller“
(z.B. BYD)

„Automobilhersteller“
(z.B. Daimler)



4 © The Advisory House AG

ElectroDrive: Kurz nach dem Launch bereits eine Erfolgsgeschichte 

Quelle: The Advisory House

Beispiel Mobilitätsdienstleister

B2B - Launch am Mozartplatz

Fahrzeugstresstest durch Pilotkunden auf dem Geisberg Der Tesla legt Tankstop an ElectroDrive Ladestation ein

Innovative (Infotainement-) Ladestation
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Für Rückfragen stehe ich Ihnen jederzeit sehr gerne zur Verfügung

Thomas Raffeiner
Director, The Advisory House AG
Tel: +41 43 960 2200
Email: thomas.raffeiner@advisoryhouse.com

The Advisory House AG
Bodmerstrasse 6
CH – 8002 Zürich
www.advisoryhouse.com


